TRAINING

‘Nooit gedacht dat ik zoveel

invloed zelf kan uitoefenent)

RESULTAAT

> Inzicht in structuur verkoopgesprek
> Echt verbinding maken met de klant
> Je herkent weerstanden

> Je kunt weerstanden wegnemen

> Jouw aanpak past bij je gesprekspartner
> Je kunt kansen beinvioeden

> Je leert gesprekstechnieken als
inventariseren, argumenteren en afsluiten

PROGRAMMA - 2 dagen

> De basis voor succes: verbinding maken
> Verkooppsychologie

> Verschillende verkoopstijlen

> Structuur in het verkoopgesprek

> Vraag-, luister- en doorvraagtechnieken
> Achterhalen behoefte en motieven

> Uitbouwen commercié€le kansen

> Offertes presenteren en afronden

> Prijspresentatie- en verdediging

> Onderhandelen volgens win-win

> Kansen gericht beinvioeden

> Vragen om de order: technieken

> Jouw persoonlijke impact vergroten

Commerciele vaardigheden

Wil jij jezelf de belangrijkste commerciéle gesprekstechnieken eigen
maken? Wil je leren hoe je met meer zelfvertrouwen een goed
gestructureerd verkoopgesprek kunt voeren? Jezelf ontwikkelen in het
herkennen van koopsignalen, in het omgaan met weerstanden en het
afsluiten van de order? Dan past deze training bij jou!

Trainingslocaties - 7 locaties verspreid door heel Nederland:
Assen, Arnhem, Eindhoven, Hengelo, Hilversum, Rotterdam of Zwolle.

Trainingsdata - iedere 6 weken start een nieuwe training:
kijk voor alle actuele trainingsdata op: www.xI10.nl.

XL10 biedt altijd de volgende garanties:

e Eenkleine groep van maximaal 6 deelnemers
e 75% praktijk - je oefent veel en ontwikkelt jezelf daardoor snel
e Jouw persoonlijke doelen uit jouw praktijk staan centraal
e  Ervaren trainers uit de praktijk

e 100% garantie tevredenheid: niet goed = geld terug!

DOELGROEP

ledereen die in zijn of haar rol
commerciéle contacten heeft met klanten
en prospects en de ambitie heeft om
eigen resultaten te verbeteren.

www.xl10.nl

50% KORTINGSACTIE
Nu 50% inschrijfkorting
voor iedere 2° deelnemer
in dezelfde groep

Investering voor deze 2-daagse training:

€ 995,00*
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CONTACT

XL10 Training | T 074-2452642 | E info@xI10.nl | www.xI10.nl



